FISA DISCIPLINEI

1. Date despre program

1.1 Institutia de invatamant superior UNIVERSITATEA DE VEST TIMISOARA
1.2 Facultatea / Departamentul DE DREPT

1.3 Catedra DEPARTAMENTUL DE DREPT PRIVAT
1.4 Domeniul de studii DREPT

1.5 Ciclul de studii LICENTA

1.6 Programul de studii / Calificarea DREPT

2. Date despre disciplina

2.1 Denumirea disciplinei DREPT COMERCIAL 11

2.2 Titularul activitatilor de curs prof. dr. Lucian BERCEA

2.3 Titularul activitatilor de seminar lect. dr. Dan-Adrian CARAMIDARIU

2.4 Anul de studiu | IV [ 2.5Semestrul | 11 [2.6 Tipul de evaluare | EX |2.7 Regimul disciplinei | DO

3. Timpul total estimat (ore pe semestru al activitatilor didactice)

3.1 Numar de ore pe saptdimana 4 | din care: 3.2 curs 2 | 3.3 seminar/laborator 2
3.4 Total ore din planul de invatamant 56 | din care: 3.5 curs 28 | 3.6 seminar/laborator 28
Distributia fondului de timp: ore
Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 60
Documentare suplimentara in biblioteca, pe platformele electronice de specialitate / pe teren 17
Pregitire seminarii / laboratoare, teme, referate, portofolii i eseuri 17
Tutoriat 2
Examinari 2
Alte actiVitafi......oooovviiiiii e -
3.7 Total ore studiu individual 94

3.8 Total ore pe semestru 150

3.9 Numarul de credite 6

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1 de curriculum Disciplina se studiaza subsecvent disciplinelor de drept civil (Partea generala; Persoanele;
Drepturile reale; Obligatiile I si II; Contractele speciale) si primei parti a disciplinei de
Drept comercial.

4.2 de competente | Nu este cazul.

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1 de desfasurare a cursului Videoproiectie

5.2 de desfasurare a seminarului/laboratorului | Videoproiectie




6. Obiectivele disciplinei - rezultate asteptate ale invatirii la formarea carora contribuie parcurgerea
si promovarea disciplinei

e Cunoasterea si utilizarea adecvatd a conceptelor specifice dreptului
comercial, precum §i a principiilor si a regulilor specifice aplicabile subiectilor,
operatiunilor si contractelor din circuitul comercial.

e Cunoasterea normelor si a procedurilor specifice subiectilor, operatiunilor si
contractelor din circuitul comercial.

Cunostinte e Cunoasterea caracteristicilor institutionale si functionale ale circuitului
comercial.

e Cunoasterea contractelor specifice circuitului comercial.

o Intelegerea importantei respectirii normelor dreptului comercial de citre
profesionistii care desfasoara activitdti economice §i ceilalti participanti la circuitul
comercial.

e Analiza caracteristicilor institutionale si functionale ale circuitului
comercial.

e Aplicarea conceptelor si a terminologiei specifice subiectilor, operatiunilor
si contractelor din circuitul comercial.
Abilitati e Aplicarea principiilor si a regulilor specifice subiectilor, operatiunilor si
contractelor din circuitul comercial.

e Aplicarea practici a normelor si a procedurilor specifice subiectilor,
operatiunilor si contractelor din circuitul comercial.

e Solutionarea cazurilor practice concrete specifice circuitului comercial.

e claborarea unui studiu si / sau proiect profesional privind incadrarea juridica
a unei situatii de fapt utilizand principiile si metodele consacrate in cadrul Dreptului
comercial Il si avand ca suport legislatia, doctrina si jurisprudenta referitoare la o
problema concreta de drept civil;

o realizarea obligatiilor profesionale in mod eficient i responsabil;

e aplicarea tehnicilor de munca in echipa cu abordarea unor spete cu elemente
de interdisciplinaritate;

e utilizarea eficientd a resurselor de comunicare, precum si a resurselor de
informare si de formare profesionala asistata;

e valorificarea optima si creativa a propriului potential in activitatile stiintifice,
autoevaluarea periodica a performantelor;

e angajarea in relatii de parteneriat cu alte persoane - institutii cu
responsabilitati similare;

Responsabilitate
si autonomie

7. Continuturi

7.1 Curs Metode de Observatii tematice
predare/nr. de ore

Partea |. OBLIGATIILE IN ACTIVITATEA Prelegere 1. Concept. Caracteristici

ECONOMICA 8 ore 2. Izvoarele obligatiilor. Incheierea

contractelor. Proba contractelor. Efectele
contractelor. Reprezentarea. Cesiunea si
Tncetarea contractelor. Categorii de
contracte. Contractul-cadru. Contractul de
adeziune. Contractele dintre profesionisti
si consumatori. Particularitati

3. Modalitatile obligatiilor. Particularitati




4. Obligatiile complexe. Particularitati
5. Executarea obligatiilor. Particularitati
6. Transmisiunea si transformarea
obligatiilor. Particularitati

7. Stingerea obligatiilor. Particularitati

Prelegere
8 ore

1. Contractele translative de proprietate si
contractele translative de drepturi
asimilabile acestora n activitatea
economica. Vanzarea. Leasingul.
Furnizarea. Reportul. Antrepriza

2. Contractele de reprezentare si
intermediere §i contractele asimilabile
acestora in activitatea economica.
Mandatul. Comisionul. Consignatia.
Expeditia. Agentia. Intermedierea.
Franciza

3. Contractele privind finantarea
activitatii economice. Contractele
bancare: contul bancar curent, depozitul
bancar, creditul bancar

4. Alte contracte incidente in activitatea
economica. Transportul. Asigurarea

5. Contracte nenumite Tn activitatea
economica

Prelegere
4 ore

1. Concept. Clasificare. Trasaturi
2. Cambia

3. Biletul la ordin

4. Cecul

Prelegere
8 ore

1. Concepte relevante. Principii

2. Proceduri de prevenire a insolventei

3. Conditiile  aplicarii  procedurii
insolventei

4. Participantii la procedura insolventei

5. Desfasurarea procedurii insolventei. (I)
Cererile introductive. Deschiderea
procedurii. Efectele deschiderii
procedurii. Primele masuri

6. Desfagurarea procedurii insolventei.
(I1) Reorganizarea

7. Desfasurarea procedurii insolventei.
(1) Falimentul

8. Desfagurarea procedurii insolventei.
(IV)  Mijloacele  juridice  pentru
reintregirea  patrimoniului  debitorului
insolvent

9. inchiderea procedurii insolventei




Bibliografie obligatorie:

1. L. Bercea, Drept comercial Il. Note de curs, Timisoara, 2019

2. St. D. Carpenaru, Tratat de drept comercial roman, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2019

Bibliografie alternativa:

1. R.N. Catani, Drept comercial. In Powerpoint, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2013
2. Gh. Piperea, Introducere in dreptul contractelor profesionale, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2011
3. S. Angheni, Raporturile juridice dintre profesionistii comercianti, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2014

Bibliografie complementara:

M. Nicolae, Unificarea dreptului obligatiilor civile si comerciale, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2015

I.L. Georgescu, Drept comercial roman, Ed. Lumina Lex. Bucuresti, 1994

R. Bufan (coord.), Tratat practic de insolventa, Ed. Hamangiu, Bucuresti, 2014

1
2.
3. L. Bercea (ed.), Contractele nenumite Tn afaceri, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2017
4
5

R. Bufan, R. Catana, L. Bercea (ed.), Dreptul comercial la confluenta a doud coduri, Ed. Universul

Juridic, Bucuresti, 2013
I. Turcu, Tratat teoretic si practic de drept comercial, vol. I-11I, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2008-2009
R. I. Motica, L. Bercea, Drept comercial roman, Ed. Lumina Lex, Bucuresti, 2005

N o

7.2 Seminar/laborator/nr. de ore

Metode de predare

1. Formarea contractelor comerciale. Particularitati 2 ore Dezbatere pe baza de referate
2. Efectele contractelor comerciale. Particularitati 2 ore Dezbatere pe baza de referate
3. Contractele dintre profesionisti si consumatori 2 ore Dezbatere pe baza de referate
4. Véanzarea 2 ore Dezbatere pe baza de referate
5. Leasingul 2 ore Dezbatere pe baza de referate
6. Antrepriza 2 ore Dezbatere pe baza de referate
7. Reprezentarea n afaceri 2 ore Dezbatere pe baza de referate
8. Intermedierea in afaceri 2 ore Dezbatere pe baza de referate
9. Finantarea afacerilor. Creditul bancar 2 ore Dezbatere pe baza de referate
10. Titlurile de credit 2 ore Dezbatere pe baza de referate
11. Deschiderea procedurii insolventei 2 ore Dezbatere pe baza de referate
12. Reorganizarea 2 ore Dezbatere pe baza de referate
13. Falimentul 2 ore Dezbatere pe baza de referate

14. Mijloacele juridice pentru reintregirea patrimoniului debitorului insolvent

2 ore

Dezbatere pe baza de referate

Bibliografie obligatorie:

1. L. Bercea, Drept comercial I. Note de curs, Timisoara, 2019

2. St. D. Carpenaru, Tratat de drept comercial roman, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2019

Bibliografie alternativa:

1. R.N. Catani, Drept comercial. In Powerpoint, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2013
2. Gh. Piperea, Introducere in dreptul contractelor profesionale, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2011
3. S. Angheni, Raporturile juridice dintre profesionistii comercianti, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2014




Bibliografie complementara:

1. M. Nicolae, Unificarea dreptului obligatiilor civile si comerciale, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2015
2. |.L. Georgescu, Drept comercial roman, Ed. Lumina Lex. Bucuresti, 1994

3. L. Bercea (ed.), Contractele nenumite Tn afaceri, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2017

4. R.Bufan (coord.), Tratat practic de insolventa, Ed. Hamangiu, Bucuresti, 2014

5. R. Bufan, R. Catana, L. Bercea (ed.), Dreptul comercial la confluenta a doud coduri, Ed. Universul
Juridic, Bucuresti, 2013

I. Turcu, Tratat teoretic si practic de drept comercial, vol. I-11I, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2008-2009

R. I. Motica, L. Bercea, Drept comercial roman, Ed. Lumina Lex, Bucuresti, 2005

N o

8. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunititii epistemice,
asociatiilor profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului

Continutul disciplinei este in concordanta cu cel al disciplinelor similare predate la facultatile de drept de
prestigiu din tara si din strainatate.

Cunostintele si competentele acumulate in cadrul disciplinei se bucura de recunoastere la nivelul profesiilor
juridice, al asociatiilor profesionale si al angajatorilor reprezentativi.

9. Evaluare
Tip activitate 9.1 Criterii de 9.2 Metode de evaluare 9.3 Pondere din nota
evaluare finala
9.4 Curs Cunoasterea materiei Examen scris 90%
Exprimare corecta (test-grila eliminatoriu) + examen
9.5 Seminar / Cunoasterea materiei oral 10%
laborator Participare la
dezbateri
Prezentare de referate

9.6 Standard minim de performanta

e Obtinerea a cel putin nota 5 (cinci)

10. Desfasurarea activitatii didactice si de evaluare in mediul online

Platforma de e- | Aplicatia de video- | Conditiile tehnice necesare | Modalitatea/platforma  prin
learning utilizata | conferinta ce va fi | pentru participarea la | care suportul de curs poate
utilizata procesul educational si la | fi consultat in format
Moodle / Google procesul de evaluare electronic si in care pot fi
Classroom accesate alte resurse de
invatare | bibliografice in
format digital
Platforma e- | https://meet.google.com/ | Studentul are nevoie de | Platforma e-learning  uvt
learning uvt acces la mijloace tehnice | https://elearning.e-uvt.ro/
https://elearning.e- specifice, in vederea
uvt.ro/ participarii  la  procesul
educational si la cel de
evaluare: desktop / laptop /
tableta / smartphone




conectate la internet, care
permit accesul pe platforma
de e-learning  utilizata,
precum si instalarea aplicatiei
de video-conferinta folosite.
in  vederea  desfasurari
optime a procesului de
invatamant, logarea
studentului pe platforma de
e-learning utilizata se va face
exclusiv de pe contul
institutional
(prenume.numeanul
nasterii@e-uvt.ro).

Data Semnatura titularului de curs
completarii prof. dr. Lucian BERCEA
15.09.2024

Data avizarii in departament
18.09.2024

Semnatura directorului departamentului
conf. dr. Florin I. MANGU

Semnatura titularului de seminar
lect. dr. Dan-Adrian CARAMIDARIU


mailto:nașterii@e-uvt.ro

