FISA DISCIPLINEI

1. Date despre program

1.1 Institutia de invatamant superior UNIVERSITATEA DE VEST TIMISOARA
1.2 Facultatea / Departamentul DE DREPT

1.3 Catedra DEPARTAMENTUL DE DREPT PRIVAT
1.4 Domeniul de studii DREPT

1.5 Ciclul de studii LICENTA

1.6 Programul de studii / Calificarea DREPT

2. Date despre disciplina

2.1 Denumirea disciplinei DREPT COMERCIAL 1 DD4770

2.2 Titularul activitatilor de curs Prof. Dr. Lucian BERCEA

2.3 Titularul activitatilor de seminar Lect. Dr. Flaminia STARC-MECLEJAN, Lect. Dr. Dan-Adrian
CARAMIDARIU

2.4 Anul de studiu | IV [ 2.5 Semestrul | 1 []2.6 Tipul de evaluare | EX |2.7 Regimul disciplinei | DI

3. Timpul total estimat (ore pe semestru al activitatilor didactice)

3.1 Numar de ore pe saptamana 4 | dincare: 3.2 curs 2 | 3.3 seminar/laborator 2
3.4 Total ore din planul de Invatamant 56 | din care: 3.5 curs 28 | 3.6 seminar/laborator 28
Distributia fondului de timp: ore
Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 60
Documentare suplimentara in biblioteca, pe platformele electronice de specialitate / pe teren 31
Pregitire seminarii / laboratoare, teme, referate, portofolii si eseuri 28
Tutoriat 2
Examinari 2
Alte actiVItati.........ooeiii i -
3.7 Total ore studiu individual 119

3.8 Total ore pe semestru 175

3.9 Numarul de credite 7

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1 de curriculum Disciplina se studiaza subsecvent disciplinelor de drept civil (Partea generala; Persoanele;
Drepturile reale; Obligatiile I si II; Contractele speciale).

4.2 de competente | Nu este cazul.

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1 de desfasurare a cursului Videoproiectie.

5.2 de desfasurare a seminarului/laboratorului | Videoproiectie.

6. Obiectivele disciplinei - rezultate asteptate ale invatarii la formarea carora contribuie parcurgerea
si promovarea disciplinei




e Cunoasterea si utilizarea adecvatd a conceptelor specifice dreptului
comercial, precum §i a principiilor §i a regulilor specifice aplicabile subiectilor,
operatiunilor si contractelor din circuitul comercial.

e Cunoasterea normelor si a procedurilor specifice subiectilor, operatiunilor si
contractelor din circuitul comercial.

Cunostinte e Cunoasterea caracteristicilor institutionale si functionale ale circuitului
comercial.

e Cunoasterea contractelor specifice circuitului comercial.

o Intelegerea importantei respectarii normelor dreptului comercial de catre
profesionistii care desfasoara activitati economice si ceilalti participanti la circuitul
comercial.

e Analiza caracteristicilor institutionale si functionale ale circuitului
comercial.

e Aplicarea conceptelor si a terminologiei specifice subiectilor, operatiunilor
si contractelor din circuitul comercial.

e Aplicarea principiilor si a regulilor specifice subiectilor, operatiunilor si
contractelor din circuitul comercial.

Abilitati

e Aplicarea practicdi a normelor si a procedurilor specifice subiectilor,
operatiunilor si contractelor din circuitul comercial.

o Solutionarea cazurilor practice concrete specifice circuitului comercial.

e FElaborarea unui studiu si / sau proiect profesional privind incadrarea juridica
a unei situatii de fapt utilizand principiile si metodele consacrate in cadrul Dreptului
comercial I si avand ca suport legislatia, doctrina si jurisprudenta referitoare la o
problema concreta de drept Civil;

Responsabilitate
si autonomie

o realizarea obligatiilor profesionale in mod eficient si responsabil;

e aplicarea tehnicilor de munca 1n echipa cu abordarea unor spete cu elemente
de interdisciplinaritate;

o utilizarea eficientd a resurselor de comunicare, precum §i a resurselor de
informare si de formare profesionala asistata;

e valorificarea optima si creativa a propriului potential in activitatile stiintifice,
autoevaluarea periodica a performantelor;

e angajarea In relatii de parteneriat cu alte persoane - institutii cu
responsabilitati similare;

7. Continuturi

7.1 Curs Metode de predare Observatii tematice
Tema |. CONCEPTE RELEVANTE IN Prelegere 1. Circuitul economic
DREPTUL COMERCIAL 2. Piata
3. Afacerea
4. Contractul
5. Profitul
Tema Il. INTREPRINDEREA SI Prelegere 1. Fundamente
PROFESIONISTUL TN AFACERI 2. Problematica
3. Concepte
4. Forme de organizare a intreprinderii
5. Categorii de profesionisti in afaceri




Prelegere

1. Forme de organizare fara personalitate
juridica
2. Forme de organizare cu personalitate
juridica

Prelegere

. Evolutia istorica a societatilor
. Conceptul si natura societatii
. Regimul juridic al societatilor
. Formele societatilor

. Clasificarea societatilor

Prelegere

. Capacitatea societatii

. Vointa societatii

. Patrimoniul societatii
. Raspunderea societatii

Prelegere

1
2
3
4
5
1. Identitatea si publicitatea societatii
2
3
4
5
1

. Asocierea §i cooperarea societara
Investitia: aporturile si titlurile de
participare

3. Finantarea: piata de capital

4. Riscurile si profiturile

5. Actul constitutiv: clauze statutare si
pacte extrastatutare

N

Prelegere

1. Structuri si organe societare: separatie
si ierarhie
2. Actionarii: adunarea generala
3. Administratorii:  consiliul  de
administratie
Controlul gestiunii: auditorii
Conflictele societare

Prelegere

Modificarea capitalului social
Cesiunea participatiilor sociale

Fuziunea si divizarea societatilor
Dizolvarea si lichidarea societatii

Prelegere

Concurenta economica
Protectia liberei concurente: practicile
anticoncurentiale

4.
5.
1.
2.
3. Retragerea si excluderea din societate
4.
5.
1.
2.

3. Protectia  liberei  concurente:
concentrarile economice

4. Protectia liberei concurente: ajutoarele
de stat

5. Protectia concurentilor: concurenta
neloiala




Tema X. PROBLEMATIZARE Prelegere 1. Proprietatea corporativa
RECAPITULATIVA 2. Administrarea delegata

3. Imputabilitatea afacerii.
4. Transferabilitatea afacerii
5. Continuitatea afacerii

Bibliografie obligatorie:
1. L. Bercea, Drept comercial I. Note de curs, Timisoara, 2023

2. St. D. Carpenaru, Tratat de drept comercial roman, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2019

Bibliografie alternativa:

1. Gh. Piperea, Drept comercial romdn. Teoria generald, intreprinderea si insolventa. Ed. C.H. Beck,

Bucuresti, 2020

2. S. Angheni, Drept comercial. Profesionistii comercianti, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2013
3. R.N. Catana, Drept comercial. Tn Powerpoint, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2013

Bibliografie complementara:

1. M. Nicolae, Unificarea dreptului obligatiilor civile si comerciale, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2015
2. St. D. Carpenaru, Gh. Piperea, S. David, Legea societatilor. Comentariu pe articole, Ed. CH Beck,

Bucuresti, 2014

3. R. Bufan, R. Catana, L. Bercea (ed.), Dreptul comercial la confluenta a doud coduri, Ed. Universul

Juridic, Bucuresti, 2013

4. |.L. Georgescu, Drept comercial roman, vol. I, Ed. Socec&Co. Bucuresti, 1947

5. I. Turcu, Tratat teoretic si practic de drept comercial, vol. I-11I, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2008-2009
6

7

Gh. Piperea, Drept comercial, vol I, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2008

R. I. Matica, L. Bercea, Drept comercial roméan, Ed. Lumina Lex, Bucuresti, 2005

7.2 Seminar/laborator

Metode de predare

1. Concepte relevante in dreptul comercial. Circuitul economic. Piata. Afacerea.
Contractul. Profitul

Dezbatere pe baza de referate

2. Fundamentele si izvoarele dreptului comercial. Regimul juridic al
intreprinderii. Categorii de profesionisti in afaceri.

Dezbatere pe baza de referate

3. Tntreprinderile unipersonale: PFA, IF, 1I.

Dezbatere pe baza de referate

4. Intreprinderile societare. Forme si clasificari

Dezbatere pe baza de referate

5. Elementele definitorii ale Tntreprinderilor societare

Dezbatere pe baza de referate

6. Personalitatea juridica a intreprinderilor societare.

Dezbatere pe baza de referate

7. Constituirea Intrerinderilor societare. Rolul legii si al vointei asociatilor

Dezbatere pe baza de referate

8. Functionarea intreprinderilor societare. Adunarea generala a asociatilor /
actionarilor

Dezbatere pe baza de referate

9. Functionarea intreprinderilor societare. Administrarea societatii.

Dezbatere pe baza de referate

10. Functionarea intreprinderilor societare. Controlul gestiunii societatii.

Dezbatere pe baza de referate

11. Restructurarea intreprinderilor societare. Modificarea actului constitutiv

Dezbatere pe baza de referate

12. Fuziunea si divizarea intreprinderilor societare

Dezbatere pe baza de referate

13. Dizolvarea si lichidarea intreprinderilor societare

Dezbatere pe baza de referate

14. Concurenta economica

Dezbatere pe baza de referate

Bibliografie obligatorie:




1.
2.

L. Bercea, Drept comercial I. Note de curs, Timisoara, 2023
St. D. Carpenaru, Tratat de drept comercial romén, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2019

Bibliografie alternativa:

1.

2.
3.

Gh. Piperea, Drept comercial. Teoria generald, intreprinderea si insolventa. Ed. C.H. Beck, Bucuresti,
2020

S. Angheni, Drept comercial. Profesionistii comercianti, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2013

R. N. Catana, Drept comercial. Tn Powerpoint, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2013

Bibliografie complementara:

M. Nicolae, Unificarea dreptului obligatiilor civile si comerciale, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2015
St. D. Carpenaru, Gh. Piperea, S. David, Legea societatilor. Comentariu pe articole, Ed. CH Beck,

R. Bufan, R. Catana, L. Bercea (ed.), Dreptul comercial la confluenta a doud coduri, Ed. Universul
I.L. Georgescu, Drept comercial roméan, vol. I, Ed. Socec&Co. Bucuresti, 1947

I. Turcu, Tratat teoretic si practic de drept comercial, vol. I-III, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2008-2009
Gh. Piperea, Drept comercial, vol I, Ed. CH Beck, Bucuresti, 2008

1.
2.
Bucuresti, 2014
3.
Juridic, Bucuresti, 2013
4,
5.
6
7

R. I. Motica, L. Bercea, Drept comercial roman, Ed. Lumina Lex, Bucuresti, 2005

8. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptirile reprezentantilor comunititii epistemice,
asociatiilor profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului

Continutul disciplinei este in concordanta cu cel al disciplinelor similare predate la facultatile de drept de
prestigiu din tard si din strainatate.
Cunostintele si competentele acumulate n cadrul disciplinei se bucura de recunoastere la nivelul

profesiilor juridice, al asociatiilor profesionale si al angajatorilor reprezentativi.

9. Evaluare
Tip activitate 9.1 Criterii de 9.2 Metode de evaluare 9.3
evaluare Pondere
din nota
finala
9.4 Curs Cunoasterea Examen scris eliminator de tip grila si examen oral | 90%
materiei
Exprimare corecta
9.5 Seminar / laborator Cunoagterea 10%
materiei
Participare la
dezbateri
Prezentare de
referate
9.6 Standard minim de performanta
e Obtinerea a cel putin nota 5 (cinci)
10. Desfasurarea activitatii didactice si de evaluare in mediul online (daca este cazul)
Platforma de e- | Aplicatia de video- | Conditiile tehnice necesare | Modalitatea/platforma
learning utilizata | conferinta ce va fi | pentru participarea la | prin care suportul de
Moodle / Google | utilizata procesul educational si la | curs poate fi consultat Tn
Classroom procesul de evaluare format electronic si in




care pot fi accesate alte
resurse de invitare /
bibliografice in format
digital

Moodle

Google Meet

Studentul are nevoie de acces la
mijloace tehnice specifice, Tn
vederea participarii la procesul
educational si la cel de evaluare:
desktop / laptop / tableta /
smartphone conectate la internet,
care permit accesul pe platforma
de e-learning utilizata, precum si
instalarea aplicatiei de video-
conferinta folosite. In vederea
desfasurarii optime a procesului
de invatimant, logarea
studentului pe platforma de e-
learning utilizata se va face
exclusiv de pe contul
institutional (prenume.nume
anul nasterii@e-uvt.ro).

Materialele de curs precum
si resursele de invatare
aditionale vor putea fi
consultate prin accesarea
platformei de e-learning
utilizata:
https://elearning.e-uvt.ro/
Ulterior accesarii
platformei, materialele vor
putea fi consultate Tn
sectiunile special create
pentru fiecare curs Tn parte,
care vor fi disponibile pe
intreaga  perioadda  de
desfagurare a activitatilor
didactice.

Data completarii
15.09.2023

titularului de curs
Prof. dr. Lucian

Semnatura Semnatura titularului de seminar

BERCEA

Lect. dr. Flaminia STARC-MECLEJAN
Lect. dr. Dan-Adrian CARAMIDARIU

Data avizdrii in departament

20.09.2023

Semnatura directorului departamentului
Conf. Dr. Florin I. MANGU



mailto:nașterii@e-uvt.ro
https://elearning.e-uvt.ro/

